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Asansor Konusmasi / Elevator Pitch Nedir?

Kendinizi ve isteginizi hizl bir sekilde karsinizdaki kisiye
aktarmanizi saglayan bir tekniktir (yaklasik 30-45 sn).

Tabii ki sadece asansorde karsilasacak degilsiniz © Bunu,
katildiginiz bir konferansta, bir sanat etkinliginde ya da hig
ummadiginiz bir ortamda yani vaktinizin kisith oldugu her
yerde kullanilabilecek bir teknik olarak dusunun.
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Asansor Konusmasi Nedir?

Asansor konugsmasini sadece ise girmek ya da girisim
firsatlariniza yatirrmci bulmak gibi amaclar ile kisith dusinmeyin.

Yeni bir insanla tanistiginizda olumlu bir ilk izlenim
birakabilmeniz, kendinizi ve hedefinizi 30-45 saniyede
anlatabiliyor olmaniz da ¢gok onemli degil mi?
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ONCELIKLI YAPILACAKLAR / UNUTMA!

1) Amacin ne? Neden karsi taraftaki kisi ya
da firma yetkilisiyle konusuyorsun?

2) Karsi taraftan ne istiyorsun? Basarilari
hakkinda ne biliyorsun?
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llk ve 6nemli asama ©
Asansor Konusmasi Tipini Se¢me -1-

Dusunulup planlanmasi gereken en onemli soru hangisi
sizce?

«Eger bir gun su yerde, su zamanda, su konumda birileri ile
tanisirsam ne demem lazim?»

Aslinda her soru icin ayri ayri asansor konusmalarina sahip
olmaniz gerekir. Yani bir IK mudariine ayri, bir sirket
yoneticisine ayri, yasiniza yakin birine farkli sizden ¢ok daha
tecrubeli birine ayri konusmalar hazirlamaniz gerekir

Kendinizi anlatirken dahi farkli bir 6zelliginizi ya da basarinizi
on plana ¢ikarmak faydali olabilir. Dusunun...
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KENDINI TANITMA -2-

Unutmayin 30-45 saniyeniz var ise ¢ok iyi planlamis ve
hazir olmalisinizl BASLANGIC....

«Merhabalar X Hanim, Ben Ali, IBM'de Ar-Ge Muduruyum.”

«Merhaba, Ben Ayse, Marmara Universitesi’nde son sinif
muhendislik ogrencisiyim.”

«Merhaba, Ben Dicle, Blogger'im ve ¢cogunlukla Instagram
uzerinden is hayati ve mutluluk uzerine genclere bilgi
aktariyorum?”

tarzi 5-6 saniyelik bir giris nasil olur?

www.aimdanismanlik.com



Seni farkh kilan seyler neler? -3-

Bu kisim ¢ok onemli ama genelde atlanan bir kisimdir.
Ornegin, bazi seyleri dogrudan mi séylemek lazim?

Mesela, Kendini tanitirken ben Ayse Marmara Universitesi
son sinif muhendislik ogrencisiyim dedin ve karsi taraftan staj
firsatl isteyeceksin. Bundan once ¢ok kisa bir iki cumleyle
seni ne farkli kiliyor onu aciklaman iyi olmaz mi?

Eger senin gibi binlerce ogrenci, ¢alisan, girisimci varsa ve
farkl degilsen o asansor konusmasi akilda dahi kalmayabilir.
llla mithis isler basarmis olmana gerek yok, yeter ki farkli bir
Iki cumleyle akilda kal.
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Seni farkh kilan seyler neler? -3-

“Ben Ali, IBM’de Kanal Satis Muduruyum.” diye basladin.
Bir sonraki cumlen seni farkli kilmali.

Ornegin; “Yilda 100 milyon Dolarlik satis artis|
saglayacak yeni tasarimlar yapiyorum?”.

“Gecen sene yilin en basaril satis¢i odulunu aldim”.

“IK & Satin Alma uzerine Instagram uzerinden canl
yayinlar yapiyorum”
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Seni farkh kilan seyler neler? -3-

“Kagider gonullusuyum, su su su faaliyetler
yaplyorum’

“Gorsel sanatlar, Siir ve sahne sanatlari hayraniyim,
her gun siir okur ve yazmaya calisirim hatta haftada
en az 1 kez tiyatro-opera-baleye giderim’©

Bu ve benzeri ornekler istediginiz kadar siralanabilir
ve kiminle konusuyorsaniz ve karsi tarafin aklinda
nasil farkli kalabileceginizi dusunuyorsaniz bir iki
cumle daha kendinizle ilgili ekleyin ve akilda kalin!
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Amacin Ne?
Karsi taraf ile ilgili neleri biliyorsun? -4-

Ozellikle bu kisimda dikkat edilmeli!

A) Kendini anlatma kismini uzatma, butin gecmisinden bahsetmeye
calisma cunku bunlari yaparken bir bakarsin ki bir turlu ne istedigini dile
getirememissin. 10 saniyede ne istedigini ve ne bildigini karsi tarafa aktarman
gerekiyor.

B) Siz kendinizi anlatiyorsunuz diye karsi taraf size kafanizdakini teklif
etmeyecek. Bunu bilin! Kafanizdakini, ancak dogru ifade ederek

alabilirsiniz! Isterken de karsi taraf ile ilgili arastirma yapmis olmaniz lazim!
(Yani oyle her onuinuze gelenden ayni seyleri istiyorsunuz gibi algilanmasin)

Ornegin; “Firmaniz mobilya metal ekipman sektorinde satis siralamasinda
gecen sene 2 basamak yukselip 16. lga gelmis. Cerkezkoy’deki yeni fabrika
yatirimiyla birlikte daha da buylyeceginize inaniyorum. Buyume ivmesi boyle
yuksek olan potansiyel bir sirkette staj yapabilmek ve tecrubeli calisanlarinizin
bilgi ve becerilerinden faydalanabilmek benim gibi bir ogrenci icin cok buyuk
bir kariyer firsati olacaktir”
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Istedigini elde edebilmek icin karsi tarafin aksiyon
alacag bir kapanis yap! -5-

Az onceki ornekteki gibi «Staj yapmak isterim» yada
«Firmanizda X pozisyonunda ¢alismak isterim» demek bir
aksiyon belirtmez.

Hem sizin aksiyon alacaginiz hem de kargi tarafi aksiyona itecek
bir kapanis yapmaniz gerekmekte.

Staj yapmak yada isimi size anlatmak isterim deyip birakmak iki
tarafa da bir aksiyon saglamaz!

Sadece temenni cumlesidir.
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Istedigini elde edebilmek icin karsi tarafin aksiyon
alacag bir kapanis yap! -5-
“Haftaya uygun oldugunuz bir vakit sizi ofisinizde ziyaret edebilir
miyim?
“Size bu konuyu detayli aktarabilmek icin Skype, What's app ya
da telefon gorusmesi yapabilir miyiz?”,

“E-mall adresinizi rica etsem? Size gerekli dokUmanlari gonderip
sonrasinda detay konusmak icin arayabilirim”

“Kartvizitinizi paylasabilirseniz olasi staj pozisyonlari icin size
ozgecmisimi iletmek istiyorum.

“E-mail adresinizi / kartvizitinizi verirseniz, Size Sall saat 14:00
icin toplanti daveti atayim. Uygunlugunuza gore siz de gun ve
saati takviminize gore guncelleyebilirsiniz.”
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