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IHRACATTA YASAL UYGULAMALAR

A. NASIL iHRACATGI OLUNUR?

ihracatci: “ihrag edecegi mala gore ilgili ihracatci Birlikleri Genel Sekreterligine (iye olan, vergi
numarasina sahip gergek veya tizel kisiler ile tizel kisilik statiisline sahip olmamakla birlikte
yurirlukteki mevzuat hiikiimlerine istinaden hukuki tasarruf yapma yetkisi taninan ortaklklar”
olarak tanimlanmaktadir. Buna gore; fatura diizenleyebilmek igin gerekli olan, Vergi Mikellefiyet
kaydi vyaptirilmak sartiyla, gercek kisiler de ihracatci Birliklerine (iye olarak ihracat
yapabilmektedir. (Kaynak: Orta Anadolu ihracatci Birlikleri)

ihracat Yénetmeligi'nin 5. Maddesi'nde ise; “ihracat isleminin baslamasi icin ihracatcilarin,
ihracatci Birlikleri Genel Sekreterligine onaylattiklari glimriik beyannamesi ile ihracatin yapilacagi
giimriik idaresine basvurmalari gerekir” denilmektedir. (Kaynak: Orta Anadolu ihracatgi Birlikleri)

Bu cercevede, ihrac edecegi mala gore ilgili ihracatci Birlikleri Genel Sekreterligine tiye olan, vergi
numarasina sahip gercek veya tiizel kisiler ile tlzel kisilik statlisline sahip olmamakla birlikte
yurirlukteki mevzuat hiikiimlerine istinaden hukuki tasarruf yapma yetkisi taninan ortakhklar
ihracat yapabilmektedir. ihracat yapmak igin ihracatgi Birlikleri Genel Sekreterligine Giye olmak
isteyenlerden, tek vergi numarasi sahibi oldugunu tevsik eden belgeler, noterden tasdikli imza
sirkileri, tlzel firmalar icin Ticaret Sicil Gazetesi, tlzel kisilik statlisiine sahip olmamakla birlikte
yururlukteki mevzuat hiikimlerine istinaden hukuki tasarruf yapma yetkisi taninan ortakliklar igin
durumlarini belirtir ortakhk sézlesmesi istenmektedir. Uyelik islemini gerceklestirenler, ihracat
Yonetmeligi ve uygulama Tebliglerine uygun olarak ihracatlarini gerceklestirmektedir. (Kaynak:
Orta Anadolu ihracatgci Birlikleri)

B. iHRACAT SURECI

Dis pazarlara agilmak isteyen bir firmanin ihracata baslamadan 6nce, ihracat is plani olustururken
ve ihracat sireci sirasinda dikkat etmesi gereken bazi konular vardir.

Bir firmanin ihracata baslamadan 6nce i¢ pazardaki basarisi, ihracat yapma konusundaki amaci ve
kararliligl, ihracat organizasyonunun yapisi, uzman personel yeterliligi, dis piyasadaki rekabetgiligi
ve farkhlik yaratan degerleri, dis pazarlardaki rakipleri, performanslari ve tiiketicilerin aliskanlhklar
ve kuiltirt, firma temsilcilerinin kimler olacagi, Griniin mevcut durumdaki pazar payi, hedef pazar
ve bu pazarin ozellikleri, engeller ve kotalar, etiketlenme-standart-kalite prosedirleri, cevre
yonetim prosedirleri, fiyatlandirma-reklam-hizmet verme kosullari-odeme vade ve kosullari-
indirim ve garanti kosullari, dagitim kanallari, fuarlar ve 6rnek Grlinleri hakkinda her tirli hazirhg
yapmasi gerekmektedir. (Kaynak: Memet Ozkan, Ozkan Yénetim Danismanlik)

ihracat is planina dayal olarak bir firmanin tipik ihracat siireci genel hatlari ile asagidaki gibi
islemektedir.
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Firmanin donemlere gore i¢ piyasadaki performansinin degerlendirilmesi
Firmanin donemlere gore kapasite durumunun degerlendirilmesi

Hedef pazarlarin demografik, sosyo-politik ve ekonomik agilardan incelenmesi
Dis ticaret uzmanlariyla gortismelerin yapilmasi ve degerlendirmeler

Hedef pazarlarin secilmesi

Sektorel bazda pazar arastirmalarinin yapilmasi ve sonuglarin degerlendirilmesi
Pazara giris stratejilerinin saptanmasi

Hedef pazardaki standartlar, sertifikasyon ve lisans gereksinimlerinin incelenip,
uygunlugun saglanmasi

Uriin ile ilgili patent, ticari marka, telif haklari vb. hakkindaki bilgilerin derlenmesi
Gumrik ve diger vergiler, harglar, kotalar ve diger tarife disi engellerin saptanmasi ve
degerlendirilmesi

Uriinlere ait fiyat listelerinin olusturulmasi

Uygun vadeli finansmanin bulunmasi

Dagitim yontemlerinin belirlenmesi ve degerlendirilmesi

Pazarlama planinin ayrintili olarak belirlenip, uygulanmasi

Temsilcilik veya satis yontemlerinin belirlenmesi ve degerlendirilmesi

Satis s6zlesmesinin belirlenmesi

Uretimin gereklerine uygun olarak yapilmasi

Risk yonetimi kapsaminda sigortanin yapilmasi

Diger gerekli belgelerin tamamlanmasi

Uriiniin ambalajlanmasi ve gereklerine uygun olarak etiketlendirilmesi (barkod)
Uriiniin sevkiyat planina uygun olarak yiiklenmesi

Uriiniin yerine varisinin izlenmesi

(Kaynak: Memet Ozkan, Ozkan Yénetim Danismanlik)
ihracat siirecinde alinmasi gereken belge ve izinler ile ilgili olarak is birligi yapilacak olan kurum ve
kuruluslar konusunda asagida yer alan tabloda detayl bilgiler sunulmustur.

Tablo 1: ihracatta Belgeler ve izinler

iHRACATTA ALINMASI GEREKEN BELGELER BELGE VE iZiN VEREN KURULUSLAR

Dahilde isleme izin Belgesi
Haricte isleme izin Belgesi
Standart Kontrol Belgesi
Ticari Kiralama

Dis Ticaret Mustesarhgi

Gumrik Beyannamesi
Bedelsiz ihracat

Onaylanmis Kisi Statl Belgesi
Doviz Beyan Tutanagi

Gumrik Mustesarhgi

Ozel Fatura

Maliye Bakanligi

Uluslararasi Orijin ve Bitki Saghgi Sertifikasi
Hayvansal Uriinlerle ilgili Saghk Sertifikasi

Tarim ve Koyisleri Bakanhgi




)

CERKEZK(

Gibre ihracat

Tohum ihracati

Su Uriinleri ihracati

Yaris Atlari ihracati

Yem ihracati

Zirai Miicadele ilag ve Aletleri
Veteriner ilaglari ihracati
Dogal Cicek Soganlari ihracati
Damizlik Biiyiik ve Kiigiik Hayvan ihracati
Doga Mantari ihracati

Mavi Ylzgegli Orkinos

CITES Belgesi

Afyon ve Hashas Kellesi ihracati
Uyusturucu Maddelerin ihracati

Saglik Bakanhgi

Harp, Silah ve Mithimmat ihracati

Millt Savunma Bakanligi

Av Hayvanlari ihracati

Orman Bakanhigi

Tehlikeli Atiklarin ihracati
CITES Belgesi

Cevre Bakanligi

Hali Ekspertiz Raporu
Antika Hediyelik Esya

Kdltar Bakanhgi

Uygunluk Belgesi (Sinir Ticaret Merkezi)

Valilikler

Kayda Bagli ihracat

Konsinye ihracat

Kredili ihracat

Takas (Bagli Muamele)
Kotaya Tabi Uriinlerin ihracati
Nihai Kullanim Sertifikasi

ihracatci Birlikleri

Mense Sahadetnamesi
A.TR Belgesi

EUR.1 Belgesi

islenmis Liiletasi ihracati
Borsa Tescil Beyannamesi
GSP Formu (Form A)
Ekspertiz Raporu

ATA Karneleri

Ticaret Odalari
Ticaret ve Sanayi Odalari
Ticaret Borsalari

Seker ihracati

T. Seker Fabrikalari Genel MudrlGga

Radyasyon Analiz Belgesi (Ari Beldesi/ Sari
Belgesi)

Turkiye Atom Enerjisi Kurumu
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Nikleer Alanda Kullanilan Malzeme, Ekipman
ve ilgili Teknolojinin ihracati

Helal Belgesi Muftaltkler

Transit Ticaret
Doviz Aim Belgesi

Bankalar

Kaynak: www.iGEME.com.tr )

ihracatin Yapilacagi Ulkeye Gore islemler

Ulkemizde kredi karsiligi kurulan tesislerin bedelinin malla geri 6denmesine iliskin
aramizda ozel hesap bulunan Ulkelere yapilacak ihracatta,

Turk ihrag Grlinlerine kota uygulayan Ulkelere yapilacak ihracatta

Avrupa Birligi’'ne (AB) lye Ulkelere yapilacak ihracatta

EFTA Ulkelerine ve Serbest Ticaret Anlasmasi (STA) kapsaminda yapilacak ihracatta

iki ve cok tarafli kredi anlasmalarimizin bulundugu Ulkelere bu kapsamda yapilacak
ihracatta,

Tlrkiye'ye tavizli gimrik oranlari / Genel Preferanslar Sistemi (GSP) uygulayan (lkelere
yapilacak ihracatta,

BM ambargosu olan llkelere yapilacak ihracatta

Sinir ticaret merkezleri kapsaminda yapilacak ihracat

Tek tarafli olarak ambargo uygulanan ulkeler (Ermenistan, Gliney Kibris Rum Yénetimi)

ile yapilacak ihracatta diizenlenmesi gereken belgeler, miiracaat edilecek merciler ve izlenmesi
gereken prosediirler degisebilmektedir. (Kaynak: www.IGEME.com.tr )

C. ODEME SEKILLERI

1.

2.

Pesin Odeme

Ihracat bedelinin fiili ihracattan dnce tahsil edildigi 5deme seklidir. Genellikle birbirini cok
iyi taniyan alici ve satici arasinda gergeklesip, tamamen glivene dayanmaktadir. Mallar
gonderilmeden para tahsilati yapilmasi dolayisi ile risk tamamen alici lizerindedir. Yogun
rekabet ortaminin  yasandigi glnimiz piyasalarinda ¢ok yaygin  olarak
kullanilmamaktadir. Uriiniiniin Giretiminin finansmaninda kullanilmak zere ithalatgidan
mal bedelinin bir kisminin veya tamaminin 6nceden saglanmasina da alici firma
prefinansmani denmektedir. Odeme pesin édemede oldugu gibi mal génderilmeden énce
alinmaktadir.

Akreditifli Odeme

Akreditif (Uluslararasi islemlerde kisaca L/C- Letter of Credit olarak adlandirilir); ihrag
edilen mallarin bedellerinin 6denmesi konusunda belirli sartlarin yerine getirilmesinden
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sonra 0demenin yapilacagina iliskin bir gesit teminattir. Akreditif Urlnlerin kisa bir
actklamasi, 6deme igin gerekli bilgilerin listesi, ylikleme tarihi ve 6deme icin belirlenen
son tarih gibi bilgileri icerir. Akreditif uluslararasi formda hazirlanir. Akreditifin Acilmasi
Akreditifli 6deme sisteminin temel dayanagi, ithalatci ve ihracatcinin arasindaki para
ahsverisinde kopri goérevi goren bankalardir. Bir bankanin yazili olarak yukimlalige
girerek 6deme isleminde aracilik etmesi gerekmektedir. Bu da akreditifin agilmasi
anlamina gelmektedir.

ithalatgl ve ihracatgl arasinda yapilan satis sdzlesmesinde yer alan kosullarin hepsi
o6demenin yapilabilmesi igin gerekli kosullari olusturmaktadir. Bunlar ¢cogunlukla ticarete
konu mallarin kalitesiyle ilgili teknik ozellikleri, belli bir birim cinsinden miktari, birim
fiyati, teslim sekli, paket agirlhigi, nakliyesi, 6deme sekli gibi hususlari icermektedir.
Odemenin yapilabilmesi icin bu hususlarin yerine getirildigini dogrulayan fatura, kalite
kontrol belgesi, konsimento, mense sahadetnamesi gibi akreditif mektubunda yer alan
belgelerin ihracatgl tarafindan bankaya sunulmasi gerekmektedir. Akreditif Hem
ihracatciyl Hem De ithalatgiyi Koruyan Bir islemdir.

Ihracat¢i: Mallar akreditif sartlarina uygun olarak sevk ettiginde, mal bedelini tahsil
edeceginden emin olacaktir.

ithalatgi: Sevkiyatin yapilmis oldugunu ve akreditif sartlarina uygun mal génderildigini
gosteren belgeleri ihracatgl bankaya sunmadan 6nce 6deme yapilmayacagindan emin
olacaktir.

2.1. Amir banka / Agan banka (Issuing / Opening bank)

- ithalat¢inin bankasidir

- Akreditifi acar

- ihracatgi, akreditif vadesi icinde istenilen kosullan yerine getirirse ddeme yapmakla
yakimludar.

- Odemeyi ihracatciya dénis hakki (riicu hakki) olmaksizin yapar.

- ithalatginin istemi Gizerine heniiz akreditif agilmadan ihracatciya veya muhabirine "6n
bilgi" (preadvice) verebilir.

- Kimi Glkelerde akreditifi dogruca ihracatciya iletebilir.

2.2. ihbar bankasi / Advising bank

- Akreditifin acildigini ihracatgiya iletir.

- Akreditifte, ihracatciya karsi 6deme konusunda herhangi bir yukimltligi yoktur. Bir
anlamda postane gorevini Ustlenmistir.

2.3. Teyid bankasi / Confirming bank
- Amir banka disindaki bir banka akreditife kendi ylkimlGlGgina ekleyebilir. Bu banka
¢ogunlukla ihbar bankasi olmaktadir.
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- Teyid, amir bankanin yukimlaliklerini yerine getirecegine iliskin olarak bir diger
bankanin kesin taahhiidini ortaya koymasidir.

- Teyid eden bankanin birinci derecede sorumlulugu vardir.

- Akreditif kosullan yerine getirilmisse, teyid bankasi;

- ihracatgiya 6deme yapar, policeleri kabul eder ve ihracatciya déniis olmaksizin policenin
miizakere islemini gergeklestirir.

- Sorumlulugu amir bankanin sorumlulugu kadar 6énemlidir. Akreditif kosullarina karsi
gelinirse, ihracatgl hem amir bankaya hem de teyid bankasina karsi tavir koyabilir.
Kendisini birinci derecede sorumlu bir konuma getiren bu hizmet karsiliginda komisyon
ahr.

- Bu sekildeki teyitli sistem diger 6deme yontemlerine gére daha pahali olmasina ragmen
en guvenilir olanidir.

- Her tirli ahm satim isleminde oldugu gibi akreditiflerde de ihracatgl ve ithalatgl
arasindaki ilk baglanti bir Satis S6zlesmesiyle olur. Bu s6zlesme alici ve satici arasindaki
bir sekle bagli olmaksizin yapilir ve s6zlesmede malin cinsi, kalitesi, miktari, fiyati, ambalaj
bicimi, 6deme sekli, mallari nerede ve nasil teslim edecekleri, teslim zamani, tasima
konusu belirlenir.

2.4.  Akreditif Tiirleri:

. GayrikabilirGicu akreditifb) Kabilirticu akreditif
. Teyitli akreditif

. Adi akreditif

. Rotatif akreditifler

. Devredilen akreditifler

. Pesin 6demeye olanak veren akreditifler

. Karsilikh akreditif

3. Vesaik Mukabili Odeme

Mali temsil eden belgeler ve diger zorunlu evraklarin amir bankaya gonderilmesi
karsihginda, bedelin tahsil edilmesine olanak veren 6deme seklidir. Bu 6deme seklinde
bankalarin akreditifli islemlerdekinin tersine fazla bir sorumluluklari olmayip, yalnizca
mdusterilerin vekili olarak davranirlar. Bu nedenle ihracatgi agisindan risk tasiyabilen bir
odeme sekli olup genel olarak ithalatci ve ihracatcinin giliven iliskisinin kuruldugu
durumlarda kullanilir.

Mal Mukabili Odeme

Mallarin ithalatcinin eline gegmesinden belirli bir stire sonra tahsil edilmesi durumunda
uygulanmaktadir. Bu 6deme seklinde ihracatginin bankasi, ithalat¢inin bankasina vesaikin
bedelsiz olarak ithalatciya verilmesine dair talimat vermektedir. Bu 6ddeme sekli kisa
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vadeli bir kredili ihracat sayilabilir. ithalatclya tam giiven saglandigi durumlarda
uygulanmasi daha uygun gorilmekte olup ihracatci acisindan ciddi risk tasimaktadir.

Kabul Kredili Odeme

Bir polige aracihg ile ihracat bedeli 6demesinin belirli bir vadede yapilmasinin taahhit
edildigi bir yontemdir. Bu yontemde de bankalar aracilik eder ve bu islemden bir
komisyon alirlar. Bu 6édeme sekline gore gergeklestirilecek ihracat igin diizenlenen
policeler, akreditifli, vesaik mukabili ve mal mukabili 6deme sekilleri ile ilgili usullere gore
isleme tabi tutulabilir. Kredilendirilmis ihracat Bedellerinin Siiresinden énce Nakite
Cevrilmesi Yontemleri:

5.1. Factoring
Factoring isleminde ihracattan dogan alacak hakki bir faktor kurulusa temlik edilmekte bu
kuruluslar musterilerin ticari alacaklarini satin almakta ve kendi adlarina toplamaktadir.

5.2. Forfaiting

Firmalarin orta ve uzun vade kredi ihtiyacini saglama amach kullanilan ihracatginin
gonderilen mallar karsiigr bedeli forfaiting kurulusundan alarak nakit sagladigl bir
yontemdir. Alacaklar ihracatg tarafindan saglanan kambiyo senetleri olabildigi gibi
ithalatgi tarafindan saglanan taahhiit belgeleri olabilir. Uriin teslimatini takiben
s6zlesmenin yerine getirilmesinden sonra ihracatgi alacagini forfaiting kurusuna satar ve
riskler bu kurulusa gecer, 6deme bu kurulusca ihracat¢lya masraflar dusilerek yapilr.

5.3. iskonto islemi
Bankalarla yiritilen ve fatura, akreditif, kambiyo senedi gibi evraklar ile yapilan
alacaklarin iskonto edilmesi islemi de firmalara esneklik ve finansman saglamaktadir.

D. EXIMBANK UYGULAMALARI

Eximbank ihracatcilara, liretim yapan Ureticiler ve yurt disinda faaliyet gdsteren girisimcilere
yonelik kredi programlari sunmaktadir. Kisa, orta veya uzun vadeli krediler yaninda vadeli
ihracat alacaklarini da iskonto etmek suretiyle ihracatcilara destek vermektedir. ihracatcilar
tarafindan yayginlikla kullanilan krediler ve sigorta programlari sunlardir.

1.

Sevk Oncesi ihracat Kredileri

Bu kredi tirQ ticari bankalar araciligi ile kullandiriimakta olup ihracatgilarin Gretim
asamasindan itibaren desteklenmesi amaclanmaktadir. Bu kredilerde firma ve ihracat
riskini araci banka Gistlenmektedir.

Sevk Oncesi Tiirk Lirasi ihracat Kredisi; ihracata yénelik mal tireten firmalar tarafindan
kullanabilen kisa vadeli kredi tirtdur.
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Sevk Oncesi Tirk Lirasi Kalkinmada Oncelikli Yoreler ihracat Kredisi; Ekonomik ve ticari

faaliyetlerini Kalkinmada Oncelikli Yérelerde (Gaziantep ili dahil) yiriten imalatgi,
imalatgi-ihracatgi ve ihracatgi firmalara kullandirilan bir kredi programidir.

Sevk Oncesi Déviz ihracat Kredisi; Mallarin déviz karsiligi ihraci taahhiidi karsiliginda
kullandirilan bir kredi taradr.

2. Dis Ticaret Sirketleri (DTS) ihracat Kredileri

Dis Ticaret Sermaye Sirketleri (DTSS) ve Sektorel Dis Ticaret Sirketleri'nin (SDTS)
ihracatlari ile ilgili finansman gereksinimlerini karsilamak amaciyla kullandirilan kredi
programidir.

3. ihracata Hazirlik Kredileri

ihracatcilarin araci banka olmadan direk Eximbank’tan kredi kullanmalarina olanak
saglayan bu program ihracat faaliyetlerini hazirlik asamasinda desteklemek amaciyla
uygulanmakta olup, déviz veya TL bazinda yurutilmektedir.

4. KOBI ihracata Hazirlik Kredileri

KOBI tanimina uyan firmalar ihracat taahhiidii karsiliginda mallarin ihrag edilmesi kosulu
ile bu krediden faydalanabilmektedir. Ayrica, Kisa vadeli ihracat kredileri yaninda Turk
Eximbank tarafindan ihracatimizi destekleme amach uygulanan ozellikli krediler ve
aracihk kredileri de bulunmaktadir. Bu krediler konusundaki detaylar igin
www.eximbank.gov.tr adresinden alinabilir.

E. ULUSLARARASI TASIMACILIK

ihracat isleminde mali miisteriye iyi durumda ve uygun bir maliyetle zamaninda géndermek
bliyik onem tasimaktadir. Nakliye masraflari herhangi bir ihracat siparisinde dnemli bir
kisimdir. Bu ylizden en uygun metodu se¢mek icin zaman harcamak fayda saglamaktadir. G6z
oninde bulundurulmasi gereken faktoérler; arag¢ sikligl, toplam transit siire ve diger
masraflardir. Ornegin ilk bakista deniz nakliyesine oranla hava nakliye tcretleri yiiksek
gelebilir. Fakat ihracat¢inin hava nakliyesini kullanmasi paketleme, depolama, materyal
kullanimi vs. maliyetlerini distrebilir. Bunun icin géreceli masraflarin gercek tablosu ortaya
¢ikmadan oOnce bitin masraflarin toplanmasi gerekmektedir. Lojistik firmalari tasima
araclarini kullanarak, seyahat acenteleri gibi calisarak tiim nakliye seceneklerini degerlendirir
ve nakliye icin en uygun metodu tavsiye eder. Uzman bilgisi ve pazarlik yeteneginden dolayi
lojistik firmasi ile calismak ayrica sigorta konusunda sigorta sirketleri ile temas kurmak
gerekmektedir. ihracatgilar satis sartlarini dikkatlice incelemeli ve tiim tasima siiresince
mallarin uygun sekilde sigortalandigindan emin olmalidir. En yaygin transit sigortasi formu
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deniz (marine) poligesidir. Denizdeyken Uriinleri sigorta altina almanin disinda, tir veya trenle
yapilan sevkiyatlar icin sigorta kapsami blyatilebilir.

Tim Tasima Modlarinda Kullanilan Teslim Sekilleri:

- EXW-Ex Works Fabrikada Teslim

- FCA-Free Carrier Tasima Vasitasinin Yaninda Teslim

- CPT-Carriage Paid To Navlun Odenmis

- CIP-Carriage and Insured Paid To Navlun ve Sigorta Odenmis
- DAT-Delivered At Terminal (YENi) Terminalde Teslim

- DAP-Delivered At Place (YENI) Belirtilen Noktada Teslim

- DDP-Delivered Duty Paid Giimriik Vergileri Odenmis Olarak

Sadece Deniz ve i¢ Su Yolu Tasimalarinda Kullanilan Teslim Sekilleri:

- FAS-Free Alongside Ship Geminin Yanina Teslim

- FOB-Free On Board Gemiye Yukleyerek Teslim

- CFR-Cost and Freight Mal Bedeli ve Navlun Odenmis Olarak

- CIF-Cost,insurance And Freight Mal Bedeli, Sigorta ve Navlun Odenmis Olarak.

F. iHRACAT BEDELLERiINiN YURDA GETiRIiLMESi

8 Subat 2008 tarih ve 26781 sayili Resmi Gazete’de Tiirk Parasi Kiymetini Koruma Hakkinda 32
Sayili Kararda Degisiklik Yapilmasina Dair 2008/13186 Sayili Karar ve 28 Subat 2008 tarih ve 26801
sayili Resmi Gazete’de Tiirk Parasi Kiymetini Koruma Hakkinda 32 Sayili Karara iliskin 2008-32/34
Sayili Teblig yayimlanmistir.

Eski dizenlemede; ihracat bedellerinin yurda getirilmesi belli slire ve sartlara baglanmis ve
zamaninda getiriimemesi halinde ise kambiyo sucu geregi ceza kesilecegi ongorilmus idi.

Yeni diizenlemede ise; ticari amaclarla ihra¢ edilen mallarin bedelinin ihracatcilar tarafindan
yurda getirilerek bankalara, Tirk parasi olmasi halinde tevsiki, déviz ise satilmasi zorunlulugu
kaldirilarak, 8 Subat 2008 tarihinden itibaren ihracat bedellerinin tasarrufu serbest birakilmistir.

G. KDV iSTiSNASI

Katma Deger Vergisinde ihracat istisnasi Uygulamasi 3065 Sayili Katma Deger Vergisi (KDV)
Kanunu'nun 11 inci maddesi uyarinca ihracat teslimleri ve bu teslimlere iliskin hizmetler ile
yurtdisinda yerlesik musteriler icin ylritilen hizmetler icin KDV istisnasi s6z konusudur.

Katma Deger kanununda yer alan ihracat istisnasi mal ve hizmet ihraci olarak iki kisimda
degerlendirilmektedir.
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Mal ihraci

1.Dogrudan ihracat

ihracatgilar bitin mal ve hizmet alimlarinda KDV 6deyecekler, ihra¢ mallari icin KDV
hesaplamayacaklardir. Odenen KDV'den indirimle giderilmeyen kismi ise iade olarak talep
edeceklerdir.

2. Tecil-Terkin Uygulamasi

Bu uygulamada ihracatgilar ihrag ettikleri mallari KDV 6demeden almakta istisna ihracatgida degil
ihracatglya mal teslim eden mikellefler tGizerinde uygulanmaktadir.

Hizmet Ihracati

Hizmet ihracatinda KDV istisnasi uygulanabilmesi icin gerekli kosullar:

1. Teslim yurtdisindaki musteriye yapiimah

2. Teslim konusu mal T.C. Gimrik hattindan gegerek yabanci bir Ulkeye c¢iktiginin Glmrik
Beyannamesinin asli veya noterce onayl 6rnegi ile gosterilmesi

3. Fatura ve benzeri belgelerin yurt disindaki misteri adina diizenlenmesi

4. Hizmetten yurtdisinda yararlanilmasi gerekmektedir.

H. YAZISMA VE SOZLESME ORNEKLERI

Uluslararasi ticarette yazismalar giinimuzde agirlikli olarak faks ve e-mail tiiriinde yapilmaktadir.
Bu anlamda ilk girisilen temaslarda firma tanitimi yapilmakta, tiriin ve firma detaylarinailiskin bilgi
verilmektedir. Sonraki yazismalar ise siparis, teklif 6deme ve ylklemelere iliskin olarak
sirmektedir. Dis ticaret konusu ile yeni tanisan firmalarimiza 6rnek olabilmesi icin firma tanitimi,
firma talebine cevap ve fiyat teklifi, siparisin kabull veya reddi, tretimin basladigina dair bilgi
verme, ylkleme detaylarini iletme gibi konularda kullanilabilecek olan standart yazisma 6rnekleri
asagida derlenmistir. Dis ticaret faaliyetlerine yeni baslayan firmalar i¢in bu standart tirdeki
ornekler yazismada kullanilan tarz ve hangi tir bilgilere yer verilmesi gerektigi konusunda bir fikir
verecektir. Ancak firmalarin konum ve ticari faaliyetlerinin durumlarina gére bu yazismalar ek
bilgilerle zenginlestirilebilmektedir. Konu hakkinda daha detayl bilgi almak isteyen lyelerimiz
Odamiz ihracat Danismanhgina basvurarak destek alabilirler.

1. Firma Tanitimi

2. Bilgi Talebi

3. Siparis Kabuli

4. Siparis Reddi

5. Uretime Baslama

6. Yikleme Detaylari
7. Odeme Gecikmesi
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Ihracat Sozlesmesi

Satis s6zlesmesi ticari islemin tim yonlerini icerecek sekilde kapsamli ve detaylari icerecek sekilde
tiim kosullari belirterek hazirlanmahdir. Hazirlanan sézlesmede BM ve ICC (Uluslararasi Ticaret
Odasi) tarafindan formiile edilen kural ve diizenlemelerin yer almasi kavramlar nedeniyle bazi
anlasmazliklarin ortaya ¢ikmasini engelleyebilecek ve hukuki ¢atismalari dnleyecektir.

Satis Sozlesmesinde Yer Alacak Olan Unsurlar

Standart bir s6zlesme hazirlamak zor olmakla birlikte her ticari s6zlesmede yer almasi gereken
belli unsurlar vardir:

Alic1 ve Satic Tarafin Isim ve Adresleri:

Uriin, Standart ve Ozellikler:

Sozlesmede Urinin adi, teknik ismi, boyutlari, standartlari, alici tarafindan talep edilen 6zel
kosullar, varsa numuneye iliskin diizenlemeler yer almalidir.

Miktar:

Malin miktari, rakam ve yaziyla belirtilmeli birim 6lglisii de net bir sekilde yer almalidir.

Gozetim:

Alici ve saticl sevk Oncesi gbzetim sirketleri tarafindan Grinin denetlenmesi konusunda anlamis
ise bu durum satis s6zlesmesinde hangi sirket tarafindan yapilacagi, hangi hususlarin yer alacagi
da bildirilerek agikg¢a belirtilmelidir.

Sozlesmenin Toplam Degeri:

Toplam deger rakamla ve yaziyla para birimi ile birlikte belirtilmelidir.

Teslim Sartlan:

Incomterms 2000'e gore bir teslim sekli verilmelidir.

Vergi ve Harglar:

Satis fiyati 6denecek giimriik vergisi ve harclar vs. iceriyorsa s6zlesmede mutlaka belirtilmelidir.
Teslimat:

Malin sevk ve teslim yeri s6zlesmede agik¢a belirtilmelidir. Teslimat déneminin hangi tarih baz
alinarak baslayacagi da netlestirilmelidir.

Nakliye:

Hangi nakliye yonteminin benimsenecegi net sekilde bildirilmelidir.

Paketleme, etiketleme, isaretleme:

Ambalaj, etiket ve Uriin Gizerinde yer almasi gereken isaretlere iliskin aciklamalar s6zlesmede yer
almalidir.

Odeme Kosullar:

Odemenin hangi yéntemle yapilacagi, miktari ve para birimi mutlaka net bir sekilde belirtiimelidir.
Iskonto ve Komisyonlar:

Varsa iskonto ve komisyonlarin miktari ve kimin tarafindan 6édenecegi, komisyon hesabinin nasil
ve hangi oran lzerinden yapilacagi belirtilmelidir.
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